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JAKARTA - Asnsiasi Asuransi Jiwa ndonesio (AAJ1) menilai digitolisos:
perusahaon osurans mesti segero dilakukan. Hol itu diyakin akan

meningkatkan customer experience atau pengalaman konsumen, hingga
efisiensi bagl kensumen

Dolam mengukur kesiapan pelaku INGUStr, AR akan menyelenggarakan
webinar Digital Risk Managament in Insurance (DRIM) pad kanis, 1
November 2021, bihelat secara daring, AAJ| mengangkat tema Waves of
Change : Entering New Dynamics of Life Insurance.

| Kurs Dolar Harl ini: Partumbuhan Ekonomi Melambat, Rupiah Diramal
Melemah ke RpI4.400
IHSG Bergerak Netral, Saham TOWR dan MYOR jadi Pillhan UOB Kay Hian

Kado Akhir Tahun dari BBCA, Tebar Dividen Interim Rp25 per saham

Ketua Panitic DRIM 2021, Hengky Djojosentose membeberkan digitalisasi juga
mesti dibarengi dengan penguatan poda aspek keamanan dota. Hal ini
sejalan dengan Peraturan Otoritas Jasa Keuangan (POJK) Nemor
4{POJK.05/2021 Tentang Mancjeman Risiko Delam Pengguncian Teknalogi
Infarmasi Oleh Lembaga Jeisa Keuangan Non-Barnk

“Perusahaan suransi fiwa harus dapat melakukan pensropen manajemen
risiko yang terintegras| dalam setisp tahapan penggunaen teknalogi
informasi sejek proses \ ,
operasional, pemelinaraan hingga penggunaan sumber daya teknologi
informasi” kata Hengky dolam keterongan tertulis yong diterima
Trenasia.com, Senin, 8 Novermber 2021

Selama pandemi berlangsung dua tahun belakangan ini, penelrasi asurans|
Jwa di Indenesia tercatat stagnan dengan jumich tertanggung perorangan
peicks semester 12021 sebanyck 20,04 juta orang. Jumich itu hanya nak
sedikit dibandingkan semester I-2020 yang sebesar 16,82 juta orong.

Sudah Raup Rp796,37 Trillun, Kemenkeu Lrung Gelar Enam Lelang SAN
Bill Gates Peringatkan Dunia untuk Bersiop Hadapi Ancaman Bioterorisme

Pendapatan Underwriting Tumbuh 7,5 Persen, TUgU Insurance Raup Laba
Rp228 Millar pada Kuartal (112021

Sedangkan polis perorangan pada semester |- 2021 sebanyok 19,03 juta poiis
atau noik tipis dibendingkan semester |-2020 yang mencapai 15,95 juta
polis. Hengky menilai pongsa pasar industri csuransi jiwe masih sangat
petensial

“industri asuransi perlu melakukan inovasi untui tetop berada poda korider
bisnis yang benar. Dengan jumlah penduduk Indanasia saat ini sebanyak
272.2 juta arang, jekas bahwa peluang pertumbuhan masih terbuka lebar,
jelas Hangiy.

Sementara itu, ketuo Dewen Pengurus AAJ Budi Tampubolon menyebutkan
toral aset industri osuransi teleh menembus kpSO0 tiliun, Gengan aset yang
tarus merangkak, Budi bilang penting bagi regulator untuk terus

o vebijoken sgitalisasi

*Jurnlah ini akan semakin bertambah opabila penetrasi asuransi jiwa terus
meningkat. Dengan demikian, regulasi yong mendukung perkembangan
digital industri asuransi dan tola kelolanya songatioh dibututkan o
rangka menjangkau pasor yang lebih luas,” paper Budi.
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Jiwa Masih Terbuka

SUMEER G,

Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) melaporkan penetrasi bisnis dalam kurun waktu dua tahun terakhir
berjalan stagnan. Hal ini justru menjadikan peluang usaha di industri tersebut masih terbuka lebar di masa
depan

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon mengatakan, hingga pertengahan tahun 2021, tercatat jumlah
tertanggung perorangan sebanyak 20,04 juta orang. Angka ini tidak jauh berbeda dengan jumlah tertanggung
perorangan pada periode sama tahun lalu sebanyak 16,92 juta orang. Sedangkan polis perorangan pada
pertengahan tahun 2021 mencapai 19,03 juta polis. Angka ini juga tidak jauh berbeda dengan jumiah polis
perseorangan pada periode sama tahun lalu sebanyak 15,95 juta orang.

“Dengan jumlah penduduk Indonesia saat ini sebanyak 272 2 juta orang, jelas bahwa peluang pertumbuhan
masih terbuka lebar,” kata Budi melalui keterangan resmi AAJI, Senin (8/11/2021)

Menurut Budi, untuk memaksimalkan potensi tersebut diperiukan transformasi digital di industri terkait.
Transformasi ini dapat memacu inovasi produk dan layanan agar bisa menjangkau seluruh lapisan
masyarakat

Selain itu, transformasi digital perusahaan periu diimbangi dengan tata kelola dan manajemen risiko yang
baik, khususnya dalam meningkatkan kualitas pelayanan, cakupan perlindungan, dan siklus perjalanan
konsumen untuk menentukan produk yang terbaik bagi masing-masing individu

“Karena itu, industri asuransi membutuhkan dukungan penuh dari pemerintah dan regulator dalam upaya
digitalisasi yang dilakukan sehingga mampu memenuhi kebutuhan nasabah yang terus berubah,” ujarnya.

Di sisi lain, Budi menuturkan, saat ini terjadi terjadi pertumbuhan kebutuhan nasabah yang berdampak pula
pada peningkatan pendapatan premi, khususnya melalui platform e-commerce. Berdasarkan catatan AAJI
pendapatan premi dari kanal pemasaran digital melalui e-commerce pada tahun 2019 bertumbuh sebesar
92 6% disusul dengan pertumbuhan pada tahun 2020 sebesar 128.6%

Dia pun optimistis, ke depan kanal distribusi digital ini akan berkembang lebih jauh seiring dengan
peningkatan kualitas tata kelola dari pelaku industri asuransi jiwa. “Industri asuransi merupakan industri besar.
Dengan aset lebih dari Rp 500 triliun, industri asuransi dapat membantu pembangunan pemerintah melalui
penempatan investasi. Jumlah ini akan semakin bertambah apabila penetrasi asuransi jiwa terus meningkat,”
tandasnya.
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Asuransi jiwa mulai meningkatkan investasi di saham

Adrianus Octaviano

JAKARTA. Industri asuransi
Jiwa belum berani menempat-
kan dana investasi bernilai
besar di saham. Meski menje-
lang akhir tahun ini, asuransi
Jiwa mulai meningkatkan se-
dikit porsinya di saham. .

Per September 2021, aset
investasi industri asuransi
Jjiwa tumbuh 10,8% yoy menja-
di Rp 494,17 triliun. Berdasar-
kan data Otoritas Jasa Ke-
uangan (OJK), aset reksadana
masih mendominasi dengan
porsi sekitar 33,40% dari total
portofolio investasi industri
asuransi jiwa. Adapun, nilai
investasi di aset tersebut men-
capai Rp 165,07 triliun.

Selanjutnya, ada asel saham
yang berkontribusi sekitar
28,49% terhadap keseluruhan
portofolio dengan nilai
Rp 140,78 triliun. Jika dilihat
secara tahunan, investasi asu-
ransi jiwa di saham mulai
meningkat 21,69%.

Salah satu pemain asuransi
Jiwa, yaitu BNI Life, meng-
alami pertumbuhan aset in-
vestasi 13% secara tahunan
dengan nilai mencapai Rp 20,5
triliun. BNI Life memilih rek-
sadana sebagai keranjang
utama investasinya.

"Aset investasi terbesar
pada reksadana sekitar 56%
dari total aset kami dan seba-
gian besar merupakan reksa

dana pendapatan tetap," ujar
Direktur Keuangan BNI Life,
Eben Eser Nainggolan.

Selektif saham

Eben menjelaskan bahwa
penempatan di reksadana di-
karenakan hasil yang dida-
patkan relatif lebih stabil di-
banding instrumen lain. "Un-

Aset investasi

asuransi jiwa
bertumbuh
menjadi
Rp 165,07 triliun

tuk saham kami
mengalokasikan dalam jum-
lah yang terbatas untuk men-
dapatkan gain," ujar dia.

Saat ini, Eben bilang masih
selektif memilih aset investasi
meskipun volatilitas terkait
tapering dan perkembangan

Covid-19 dinilai sudah mulai
mengalami penurunan.

Pemain lainnya, Sequis Life
lebih banyak menempatkan
aset investasinya di obligasi
rupiah dengan porsi 73% dari
total investasi perusahaan.
Aset investasi Sequis dicatat
meningkat 5.3% secara tahun-
an menjadi Rp 17.88 triliun di
September 2021,

"Adapun porsi kelolaan
dana saham dan penyertaan
langsung dibatasi tidak mele-
bihi 20% dan 10%, sesuai ram-
bu-rambu peraturan OJK,"
ujar Muhamad Umar Johan
Sidik, Chief Investment Offi-
cer Sequis Life.

Sementara Chief Inves!-
ment Qfficer Allianz Life Indo-
nesia, Ni Made Daryanti bilang
kalau untuk investasi di aset
saham, pihaknya mulai me-
ningkatkan eksposur seiring
dengan ekspektasi pemulihan
ekonomi di tahun 2021 dan
2022, "Kami melihat ekspek-
tasi pemulihan ekonomi yang
lebih baik," ujar Made. B

Portofolio Aset Investasi
Industri Asuransi Jiwa ®p tilun)

T 2020 [ Sep-20 | Sep21 | YO

Reksad 16192 151,77 165,07 8.76%
Saham 13947 11568 140,78  21,70%
Surat Berharga Negara 79,77 78,08 9230 1821%
Total Aset Investasi 48166 44598 49417 1081%
o C sumberOK
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Liputanf.com, Jakarta Kesadaran masyarakat untuk memiliki asuransi terus meningkat. Di masa
pandemi Covid-19 ini, semakin banyak masyarakat yang menginginkan perlindungan asuransi.
Hal tersebut terlihat dari peningkatan angka premi.

Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia Karin Zulkarnaen menjelaskan, pertumbuhan
masyarakat yang memiliki asuransi jiwa naik 2,75 persen pada kuartal Il 2021.

"Beberapa bulan yang lalu tingkat pembelian asuransi jiwa meningkat. Data OJK menunjukkan
kepemilikan asuransi jiwa ini sudah tumbuh 2,75 persen,” kata Karin, Jakarta, Senin (8/11/2021).

Pandemi Covid-19 menjadi momen peningkatan kesadaran masyarakat akan kepemilikan
asuransi jiwa. Peluang inipun dimanfaatkan untuk industri jasa asuransi dalam meningkatkan
jumlah nasabahnya.

Salah satunya dengan mengadakan sosialisasi dan pendalaman terkait jenis-jenis asuransi.
Termasuk mempermudah proses pembelian asuransi dengan digitalisasi.

"Ini momentum yang perlu dijaga dan dilengkapi layanannya dengan memberikan berbagai
kemudahan," tambah Head of Health, Product Marketing and Service Development Allianz Life
Indonesia, Sukarno.

Selain itu, untuk mempertahankan momentum pertumbuhan, perusahaan asuransi juga
melakukan inovasi layanan untuk menarik nasabah baru. Surkarno mencontohkan menambah

S BN NN NP S P
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Merdeka.com - Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia, Karin Zulkarnaen
mengatakan selama pandemi Covid-19 tingkat pembelian asuransi jiwa mengalami
peningkatan. Bahkan berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan (OJK) pada kuartal II-

2021 pertumbuhan asuransi jiwa naik 2,75 persen.

"Beberapa bulan yang lalu tingkat pembelian asuransi jiwa meningkat. Data OJK
menunjukkan kepemilikan asuransi jiwa ini sudah tumbuh 2,75 persen,” kata Karin,
Jakarta, Senin (8/11).

Pandemi Covid-19 menjadi momen peningkatan kesadaran masyarakat akan
kepemilikan asuransi jiwa. Peluang inipun dimanfaatkan untuk industri jasa asuransi

dalam meningkatkan jumlah nasabahnya.

Salah satunya dengan mengadakan sosialisasi dan pendalaman terkait jenis-jenis
asuransi. Termasuk mempermudah proses pembelian asuransi dengan digitalisasi.

"Ini momentum yang perlu dijaga dan dilengkapi layanannya dengan memberikan
berbagai kemudahan,” kata Head of Health, Product Marketing and Service
Development Allianz Life Indonesia, Sukarno,

Selain itu, untuk mempertahankan momentum pertumbuhan, perusahaan asuransi
juga melakukan inovasi layanan untuk menarik nasabah baru. Surkarno

mencontohkan menambah fasilitas asuransi jiwa dengan asuransi rawat jalan.

Dia memperkirakan, asuransi kesehatan masih akan diminati masyarakat meskipun
pandemi Covid-19 telah berakhir. Tidak sedikit masyarakat yang mencari tahu
berbagai manfaat ketika memiliki asuransi kesehatan.

"Produk asuransi kesehatan ini masih dilihat dan dicari dan ingin dieksplore lebih
lanjut. Jadi asuransi kesehatan masih jadi primadona,” kata dia.

Sukarno berharap pertumbuhan kepemilikan asuransi akan terus tumbuh dengan |

penetrasi yang lebih luas. Untuk itu perusahaan asuransi harus bisa bersaing secara

sehat dan ketat serta memberikan pelayanan terbaik dari produk-produk yang
ditawarkan
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Merdeka.com - Asurans [lwa maupUn kesehatan manjacl salah satu sorotan
masyarakat pasca adanya pandemi Cowld-19. Menurut data OJK, telah terjadi
peningkatan penstrasi asuransi hingga Jull 2021, dibanding akhir tahun 2020,
Tercatat pada |uli 2021, penetrasi asuransi telah mencapal 3,11 persen, sementara

pada akhir tahun lalu hanya pada posisi 2,92 persen.

Kendati begitu, masih banyak hal terkait asuransi jiva maupun kesehatan yang
menimbulkan pertanyaan di berbagai kalangan, Termasuk, cara mengambil
asuransi

Agency Program Head Allanz Life Indonesia. Aditys Sumirat menbagikan beberapa
pain yang perlu diperhatikan bagi seseorang sebelam mengambil asuransi. Apalagl,
dengan banyaknya poin dalam pembukaan asurans! yang terkadang membuat
orang baru menganggap itu cukup merepatkan.

Adit menyarankan, pengambil asuransi harus mampu membaca semua dokumen
sebelum dilakukan pengesahan atau pengajuan asuransi, Tujuannya untuk
memastikan keseluruhannya sesuai dengan kemampuan dan kebutuhan

"Lebih bagus tentu semuanya ya dilihat,” kata dia dalam Webinar Life and Health
Tnsurance 101, Senin (3/11)

Kendati demikian, hal it kadang mengganggu bagi sebagian orang karena jumlah
dokumen atau pein yang terlalu panjang. Di antaranya ada bagian informasi
mengenal data. Pada baglan Il akan mencakup penerima polis, pihak tertanggung
pals, bayaran prem|, hingga penerima manfaat

“Saran saya, triknya, gini kalau Kica terima polis atau ajuin asuransi sebelum di
approve, saat terima palis ki lihat data dulu yang bagian depan, data pemegang
palis siapa, penerima manfaat siapa, tertanggung siapa premi berapa uang
pertanggungan berapa,” tuturnya.

Dia kan, pada bagian ini perlu diperhak tidak ada kesalahan dalam
pengisian data, usng pertanggungan yang disepakati, apakah sesuai dengan Surat
Pengajuan Asurans! Jiwa (SPAJ} atau tdak.

Selain 1w, Adit menyebutkan hal penting yang perlu diperhatikan juga adalah terkait
manfaat asurans! yang diambil. Tujuannya agar asuransi yang diambil tersebut
sesual dengan keburuhan pada masa mendatang si pengambil asuransl

“Kita bisa cek juga mantaatya, inf kadang agak njlimet, manfaat ini harus dibaca,
manfaatnya apa saja, bata juga terkait pengecualian mantaat, karena ada amuran
apa yang dikecualikan dari polis yang kit ambil,” kata dia

Minta Penjelasan

Sementaraitu, saal permbuatan polis, calan pengambil asuransi perly meminta
penjelasan pada agen penyedia asuransi. Hal ini juga berlaku ketika mengambil
asuransi menarima polls yang sudah diajukan.

Blasanya, kata Adit. dokumen asurans! diantar oleh agen asurans! yang memiliki

pemahaman yang cukup

“Nah kala begini, silakan ini minta penjelasan dari agen, jangan ragu untuk
bertanya ujuannya untuk bisa dibedah lebih desail lagi.” katanya

E , terkait agen, dia \ dalam memilib si
perlu dipastikan agen itu memliki sertifikesi dari Astsiasi Asuranss Jiwa Indanesia

[AAJD. Tujuannya, agen tersebut telah legal dan penjelasannya bisa

dipert bl & 4 dar yang berlaku

“Pastlkan juga agen tersebut apakeh memiliki sertifiasi perencana keuangan, jika
ternyata punya, it bisa benar-benar membantu dalam langkah mengambil asuransl
Selain penjelasan manfaat yang menyeluruh, tentu [uga bisa jadh acuan dalam
perencanaan keuangan ke depannya, kata dia
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Tingkatkan Literasi Asuransi, Allianz Gelar Media
Workshop

by Dwi Wulandari- Novernber 8, 2021

Altianz @ Allianz @

Alllanz @ Alltanz @
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MiX.co.id - Merujuk data Otoritas Jasa Keuangan (OJK), penetrasi industri asuransi
nasional terus meningkat selama pandemi. Hingga Juli 2021, tingkat penetrasi asuransi
mencapai 3,11%. Angka ini meningkat dibandingkan akhir tahun 2020 yang mencapai
2,92%.

Hal itu juga diperkuat dengan data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl), yang
mengungkapkan bahwa pada kuartal perta 2021, jumlah polis asuransi jiwa turut
bertumbuh sebesar 1,8% atau sebanyak 17,78 juta year on year (yoy). Adapun polis
perorangan, tumbuh 2,7 % yoy menjadi 17,24 juta

Fakta itu menunjukkan bahwa tingkat kesadaran masyarakat untuk memiliki
asuransi meningkat. Bertumbuhnya kesadaran akan perlindungan asuransi,
sejatinya perlu diikuti dengan pemahaman yang baik akan produk asuransi yang
dimiliki tiap masing-masing nasabah maupun calon nasabah demi menjamin
pengalaman berasuransi yang optimal.

Oleh karena itu, Allianz Life Indonesia melakukan berbagai upaya demi mengedukasi
masyarakat akan literasi seputar asuransi. Paling anyar, Allianz Life Indonesia
menghadirkan Media Workshop: Life and Health Insurance 101 yang digelar hari ini
(8/11) secara virtual.

Mengusung tema “Apa Saja yang Perlu Diketahui agar Melek Asuransi’, pada media
workshop kali ini, Allianz memaparkan informasi terkait hal-hal mendasar yang perlu
dipahami seputar asuransi jiwa dan asuransi kesehatan, guna memberi pemahaman
yang lebih dalam terkait apa yang harus diketahui oleh masyarakat sebelum dan
sesudah memutuskan untuk membeli asuransi.

Dipaparkan Karin Zulkarnaen, Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia, kegiatan
ini merupakan wujud nyata Allianz dalam memperluas jangkauan edukasi mengenai
produk dan layanan asuransi kepada masyarakat Indonesia secara lebih luas.

“Melalui berbagai kegiatan, kami berkomitmen untuk terus mengedukasi nasabah dan
masyarakat akan pemahaman terkait asuransi maupun literasi keuangan secara lebih
Juas. Dengan melibatkan rekan media yang memiliki peranan penting dalam proses
informasi dan sosialiasi, kami berharap upaya bersama ini dapat mewujudkan
kesadaran berasuransi yang semakin meningkat di Indonesia,” harap Karin.

Sejumlah pemateri yang dihadirkan dalam workshop ini antara lain Aditya Sumirat,
Agency Program Head Allianz Life Indonesia dan Sukarno, Head of Health Product
Marketing and Service Development Allianz Life Indonesia. Mereka memaparkan secara
detil dan mendalam seputar dasar-dasar asuransi jiwa dan kesehatan

Terkait dengan asuransi jiwa, melalui workshop kali ini, Allianz juga membahas macam-
macam pembagian asuransi jiwa, berbagai pihak yang tercantum dalam polis asuransi,
urutan penting dalam proses pembelian asuransi, sampai hal penting yang perlu
diperiksa saat membaca polis asuransi. Dasar-dasar edukasi terkait asuransi kesehatan
yang turut disampaikan termasuk jenis dan fungsi dari asuransi kesehatan, waktu
terbaik untuk memiliki asuransi kesehatan, serta perlindungan atas risiko Covid-19
dalam asuransi kesehatan.
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Allianz Indonesia Ajak Masyarakat untuk Lebih Melek Asuransi
Melalui Media Workshop Life and Health
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Dok. Allianz
Jakarta, Gatra.com - Asuransi memiliki segudang manfaat untuk memastikan
keamanan finansial diri dan keluarga saat terjadi sesuatu yang tidak diinginkan.
Saat ini berbagai produk asuransi telah tersedia untuk memberikan proteksi bagi
para nasabahnya.

ARTIKEL TERKAT

Berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan (OJK) penetrasi industri asuransi
nasional terus meningkat selama pandemi. Hingga Juli 2021, tingkat penetrasi
asuransi mencapai 3,11%. Angka ini meningkat dibandingkan akhir tahun 2020
yang mencapai 2,92%.

Berdasarkan data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAll), pada kuartal | 2021
jumlah polis asuransi jiwa juga turut meningkat sebesar 1,8% atau sebanyak
17,78 juta year on year (yoy). Sedangkan, polis perorangan tumbuh 2,7 % yoy
menjadi 17,24 juta.

Hal ini menunjukkan terdapat kenaikan kesadaran masyarakat untuk memiliki
asuransi. Meningkatnya kesadaran akan perlindungan asuransi perlu diikuti
dengan pemahaman yang baik akan produk asuransi yang dimiliki tiap masing-
masing nasabah maupun calon nasabah demi menjamin pengalaman berasuransi
yang optimal.

Allianz Life Indonesia mencermati kondisi tersebut dengan melakukan berbagai
upaya untuk mengedukasi masyarakat akan literasi seputar asuransi. Kali ini
Allianz Life Indonesia menghadirkan Media Workshop: Life and Health Insurance
101 yang diselenggarakan pada hari Senin (8/11).
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Masih Muda, Ambil Asuransi Jiwa atau
Kesehatan?
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Penulis: Fika Nurul Ulya | Ecitor: Ambaranie Nadia Kemala Movanita

JAKARTA, KOMPAS..com - Asuransi menjadi salah satu kebutuhan yang
kamu pertimbangkan, utamanya ketika kamu masih muda dan hendak
membangun rumah tangga

Selain untuk mengcover kesehatan dan jiwa, asuransi secara tidak langsung
membantu mencapal tujuan keuanganmu dari risiko tidak terduga, seperti
kematian stau kecelskaan

Sebab, bila tidak memiliki asuransi, bukan tak mungkin uang tabungan yang
seharusnya sudah disiapkan untuk membeli hal lain, menjadi terpakai untuk
berobat hingga kebutuhan sehari-har

Baca juga: Seberapa Perlu Setiap Orang Punya Asuransi?

“Jadi tiap orang pasti ada kebutuhan keuangan yang harus dipenuni. Tapi kita
juga harus ingat ada risiko atau ketidakpastian atau yang membuat kita
menghalang tujuan keuangan.” ucap Agency Program Head Allianz Life
Indonesia, Aditya Sumirat dalam media briefing, Senin (8/11/2021).

Untuk lebih jelas, berikut ini risiko yang mengintai kehidupanmu, yang
membuatmu perlu membeli asuransi
1. Mati muda

Risiko pertama adalah mati muda atau meninggal dunia terlalu cepat. Bila
kamu seorang kepala keluarga atau pencari nafkah inti di keluargamu, risiko ini
akan hidup dan anak-anakmu. Maka itu, kams

penting memiliki asuransi jiwa. B
K
Dapatkan informasj, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan emaif n
2 B
Dengan membeli asuransi jiwa, keluargamu akan mendapat uang 2
pertanggungan dari kamu sebagai pemilik polis. Uang pertanggungan ini bisa
digunakan untuk menjamin masa depan keluarga 5
R
"Kalau seseorang kepala keluarga adalah pencari nafiah dalam satu keluarga,
tentu saja keluarganya akan mengalami kesulitan keuangan karena pencari
nafiahnya meninggal dunia;” ucap Aditya.
p
Baca juga: Adira Rebranding Jadi Zurich Asuransi Indonesia, Ini Hal Baru yang P
Ditawarkan £
2. Panjang umur 3 :

Risiko [ainnya adalah panjang umur. Panjang umur membuat pengeluaranmu,
utamanya di masa tua, akan semakin banyak.

Biasanya, manula atau lansia memiliki penyakit yang periu ditangani
Ianjut usia, sehingga kamu membutuhkan asuransi kesehatan

Idealnya, asuransi kesehatan dimiliki ketika masih muda dan sehat

Jangan lupa perhatikan ketentuan dalam asuransi tersebut untuk mencegah
hal yang tidak diinginkan di masa mendatang.

‘Orang berpikir kalau panjang umur ini suatu hal yang menyenangkan, tapi
kalau tidak persiapkan dirl dengan balk, ketika tua sudah tigak bekerja, atau
pensiun, pengeluaran akan tetap ada beber dia

Baca juga: Berapa Biaya Asuransi Rumah dan Rumus Perhitungannya?

3. Penyakit kritis

Penyakit kiitis biasanya memerlukan biaya yang tidak sedikit. Penyakit ini pun
datangnya tidak bisa diduga sehingga kepernilikan asuransi menjadi salah satu
kuncinya

Mativasi

Dengan meniliki asuransi, biaya pengobatan dan perawatan akan ditanggung
sesuai dengan perjanjian antara pemilik polis dan perusahaan asuransi ketika
kamu membeli asuransi tersebut

“Penyakit kritis ftu seperti penyakit jantung, kanker. Risiko ini yang harus kita
ingat bahwa ini bisa menghalangi tujuan keuangan. Dengan adanya asuransi
bisa membantu kita menghalangi risiko-risiko ftu,’ pungkas Aditya

Dapatkan update berita pilinan dan breaking mews sefiap hari dari Kompas. com.
Mari bergabung di Grup Telegram "Kompas.com News Update’, caranya Kiik link
kemudian join. Anda harus install aplikasi
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Fathia asmine - Senin, 5 Novem

e.com - Masalah finz

i3l menjad) salah satu problem yang

Fak Terkecuals arsak ol

1 cinlare barryak ora

adanya prinsip you aniy live once (VD) serta kacenderungan fear of missing

out (FOMO) mermbuat banyak anak muda punya pikiran “gimana nant
saja” sazt berbicara soal keuangan. Perencanaan keuangan untuk masa
an betum

Sayangnya, penerapan kebiasaan fersebur sering

i kebablasan hingRa
usia matang. Berbagal masalah keuangan yang lebih besar pun dislanmi
mulai da terlibat utang, bangkrus, hingga tidak adanya jaring pengaman
Keuangan untuk persiapan saat usia tidak lag produkur. Agar keu
tertata, anak mucls periu memill (iteras) keus

ngan

Buat kamu yang belum tahu, usrgan merupskan kemampuan
mengelala uang yarg bak dan Kemampuan ini enggak cuma
menyangkut keuangan pribadi, melainkan juga pengetahuan mengenal
produk perbankan serta keuangan sepertl lnvestast dan Tabungan.

Untuk mendarong kessdaran masyarskat, termazuk ksum muda s

feipiasd datarm prryeleng
Fingxpo Bulan Inklus! Keuangan (B1K) 2021 yang dimulal sejak 30 Sepramber
6 Navember 2071

Baca juga: Poster ‘Spider-Man: No Way Home' DI
Apa AjaT

is, Ada Penampakan

Alianz juga pern a pada 2020. Tahun
Alitanz mengnadirkan podcast dan Fangkaian tafkshow yang membahas
berbagai permasalahan keuangan

h berpartisipas! dalam ac

aseruy

fodcast eniine berlangsung pada Mingau, (24410/2021) dengan tema “semua
an Pensiun paca Wakiunya - Ranyak Investast Ranagia Nanir™, Pac

I dibahias tentang pentingnya menyiapkan dana pensiun sejsk dini

Fodicont Lersebul n

erghadirkan narasumber Chisf of Partnership
Distribution Officer Alllanz Life Indonesia Blants Surodje. Grewth Hnance
Comsaltant Jorathan T, dan Keiua Umuem Dana Pensiun Lombaga

Keuanzan (OPLK) NUr Hazan

Janathan End menyebut, kecanggihan teknelogi membuat semua hal dapat
diakses dengan mudzh. Hai

nllah yang membuat sessarang cendsrung

boras dan melupakan pentingiya dana pensiun

Baca juga: Riani Sovana Gandeng Aktor Alex Abbad di Single Baru
Bargenre Dark-Pop Romantic

Mo

gk yang il en
menaoung atau lnvestasi. Padshal, Justru mumpung masth muda
Harusnya sudah rgiapin da

irsmpung masih muds keliks ingin

i kit Jorathan,

Kebanyakan ora

asa persiun sudah cekal. Akibat
maksimal

', kata Janathan, baru manyiapkan dana pensiun saat

e nominal taburizan pun tidak

Begitu waktu pensiun sudsh tinggal lima tahun lagl, (seseorang) baru

menyiapkan LAbUREAN pensiun. AKNIFYS, yang tadinga niat mau ngumplin

Rp 3 millar pas perisiun jadi enggak kekejar,” lanjut jonathan

et

mempelajart Instrumen investas den proteks dirl, salah satunya dengan

mergginakan ;

ansi sefok missih borad di usia prod kil

Baca juga: Asics Time Trial 5K Ditaklukan Oleh Pandu Winats, Cuma
Butuh 18 Manic Aja!
sekarang akses ke layanan keuan

an suttah mudah, Mau investasi bisa dart

aplikast smanphane, begitu [uga asuransi” lanjutnya.

Jonativan, Chic of P.
= Indonesia Bia

eship Distribution Qfficer Allians

to Suradje pun mengajak generasi muds untuk mulel
banghan persiagan dara e

lish satinga
melslul Program Dana Pensiun Lembags Keuangan (O7LK) Alllanz

Melalui program DPLK Alliancz, seseorang bisa merndapatisan prayexsi dans
pensiun secara transparan karena sstiap transaks] akan tarcatat di sistem
Alins

Pemilk sertifikat bisa melihat proyeksl dan dana mereka melalul eAzy
Parsion. Selain ity
ketiga, manajemen keusngannya pun transparan.” katanya.

karana penanganannya dilakiskan oleh pinak
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Sementars itu, talkshow bertemakan "Kunci Bisnis Sehat Kini dan Nanti”
vang diselenggarakan paa Senin, (25/1072021}, menekankan akan
pentingnya asuransi sehagal proteksl keberlangsungan bisnis.

Head of Government Relation and Corporate Secretary Allianz Life
Indonesia Fitri Estiwardani menyatakan, bisnis atau ussha yang baik adalah
bisnis yang engzak cuma mementingkan keuntungan semata, tapi juga
bagaimana bisnis tersebut bisa tetap bertahan di masa depan.

“Bisnis yang sehat artinya bisnis yang berkelanjutan. Artiny tidak cuma
mengejar keuntungan hari ini atau jangka pendek, tap! juga kita pikirkan ke
depannya nantl bisnis kica seperti apa,” katanya.

Dengan menggunakan asuransi, pemili bisais

mendapatkan proteks!

yang lebih lengkap. Ketika terjadi risiko kerugian, perusahaan bisa tetap

bertahan karena adanya proteksi dana dari asuransi.

Baca Juga: Asics Time Trial 5K Ditaklukan Oleh Pandu Winata, Cuma
Butuh 18 Menit Ajal

“Kelika bisnis mengalami musibah atau kerugian, layanan asuransi bisa
memberikan proteksi sehingga bisnis masih tetap bisa berdin,” lanjutnya,

Reneana keuangan untuk keluarga dan diri sendiri

Asuransi Syarioh -

. Hidup Lebi Ter

Tolkshow selanjutnya, yakni “Asuransi Syariah - Finansial Aman, Hidup Leath
Tenang” yang berlangsung pada Kamis (28/10/2021) Takshow Inl membahas
tentang pentingnya perencanaan keuangan, terutama bagi kebutuhan
bisnis, diri sendiri, dan keluarga.

Ustaz Wijayants yang menjadi narasumber menyatakan bahws
perencanaan keuangan merupakan euatu hal yang penting, terlebin jika
sudah berkeluarga. Perencanaan keusngan yang balk akan menjamin masa
depan anggota keluarga

ita harus siap dalam menghadapi berbagal kemungkinan yang ada,
terutama jka menyangkut masa depan sendini atau anggota keluarga?
Katanya,

Terkait penggunaan asuransi, Ustaz Wiiayanto menyarankan agar
penggunaan asuransi didasarkan pad ketentuan agama, salah satunya
dengan i syariah. Sebab, d yang
diberikan kepada pengelola asurans| skan digunakan urtuk kebutuhan
bersama.

Baca Juga: Inilah 7Jurusan Kuliah Sepi Peminat dengan Peluang Kerja
Cerah

Untuk pemilihan asuransi syariah, Plmpinan Unit Usaha Syariah Allanz Life
Indanesia, Yoga Prasetyo mengungkapkan bahwa ada banyak produk
asuransi syariah yang bisa dipilih sesuai kebutuhan, Namun untuk
keperiuan proteksi diri dan keluarga, calon penenima mantaat bisa memilin
asuransi Allisya AMAN,

“Frinsipnya (asuransi syariah) ini adalah dana bersama. Jadi ketika peserta
Kaim ternyata lebih rendah dari total dana, maka dana yang ad:
dibagikan kemball kepada para peserta lainnya,” ungkap Yoga.

akan

Selain ketiga acara tersebut, Allanz juga mengadakan tofkshow bertema
“Mempersiapkan Harta Waris Sebagai Bagian dar Perencanazn Keuangan”
pada Selasa, (26/10/2021), kuliah Wharsapp (Kulwap) yang diadakan
sebanyak lima kall sejak 30 September sampal & November 2021, serta
Instagram Live bertajuk Lindungl Bisnis dar Kebangkrutan pada Senin,
(8102001

Dalam Instagram Live tersebut, para narasumber menjsiaskan tentang kiat
Kita agar usaha tidak bangkrut dan bagaimana pengelolaan risiko yang perlu
dilakukan.

Sementara, pada talkshaw "Mempersiapkan Harta Waris Sebagai Bagian dari
Perencanaan Keuangan®, Alllanz mengalsk panantan untuk menyadart
pentingnya membantu kehidupan keturunan di kemudian harl dengan
menyiapkan harta waris, termasuk menggunakan asuransi berliasis syariah

Untuk mengetahui informasi lebih lanjut terkait ketiga
rangkalan talkshow Allanz, Io bisa mengunjungl laman Yautube
<inl. Sementara untuk informasi lebin [anjut seputar produk asuransi Allanz,

d

Io bisa mengurnjungi website Allianz Indonesia atau in

Indonesia,

Lol By B L show ail J

vide

ihan



Judul

Asuransi Bisa Jadi Kebutuhan Esensial

Nama Media

Radar Sulbar

Newstrend Program Literasi Keuangan & Asuransi Prudential Indonesia
Halaman/URL 10

Tanggal Berita 2021-11-8

Sentimen Netral

Asurangi Biga jadi Kebutuhan E ensial

JAKARTA, RADAR SULBAR -
Chief Marketing & Communi-
cations Officer PT Prudential
Life Assurance(PrudentialiIndo-
nesia) Luskito Hambali menye-
but, penyebaran virus Covid-19
telahmenuntut masyarakatme-
nyusun ulang prioritas.

Masyarakat yang sadar ter-
hadap manfaat asuransi saat
ini kembali kepada kebutuhan
dasar mereka, yaitu kesehatan
dan keselamatan jiwa.

Menurutnya, di tengah krisis
yang masih mengancam, asur-
ansi dijadikan sebagai kebutu-
han esensial yang dapat mem-
berikanketenangan. Konsumen
kini memiliki preferensitertentu
dalam memilih fasilitas produk
asuransi.

Mereka cenderung memil-
ih produk yang dapat mendu-
kung gaya hidup sehat dan me-
ningkatkan kesejahteraan kual-
itas hidup.

“26 tahun perjalanan kami
melindungi masyarakat Indo-
nesia diwarnai berbagai pen-
galaman berharga, terlebih se-
lama hampir dua tahun terakhir
kita dihadapkan dengan pande-
mi Covid-19. Kami juga percaya
perlindungan kesehatan dim-
ulai dari diri sendiri. Untuk itu,
kami terus memberikan moti-

vasi dan inspirasi agar masyara-

ILUSTRASI. Logo Prudential

kat Indonesia selalu menerap-
kan gaya hidup sehat ujarnya
dalam konferensi pers di Veran-
da Hotel Jakarta, Selasa malam
2 Novemnber.
Luskitomemaparkan, seiring
dengan perkembangan kebutu-
hanterhadapasuransi, pihaknya
berinovasi berbagai produk ter-
masukdalam pedindungan. Hal
tersebut tercermin dari pem-
bayaranklaim danmanfaatasur-
ansi yang diterima oleh peme-
Bang polis,
Pembayaranklaimdanman-
faat polis asuransi yang telah di-
lakukan oleh Prudential Indone-
siayang jumlah keseluruhansu-
dahmencapaisebesar Rp8,1tril-

iun selama Januari sampai den-
gan Juni 2021," ungkapnya.

Luskito juga mengatakan, pi-
haknya juga mendukung per-
an pemerintah dalam menan-
gani pandemi Covid-19 seperti
dengan memberikan santunan
pasca vaksinasi, memudahkan
klaim isolasi mandiri, serta me-
mungkinkan pembelian polis
tanpa masa tunggu untuk per-
awatan Covid-19.

“Kami mendirikan Sentra
Vaksinasi Prudential Indone-
sia di PRU University, Kota Kas-
ablanka, pada 15 April lalu, dan
yang terbaru berada di Keca-
matanSoreangsertaKecamatan

Kutawaringin, Kabupaten Band-

SR POIS

ung, tutumya. ]

Selainitu, upayaedukasiliter-
asi keuangan dan asuransi juga
terusdilakukan untukmemban-
tu masyarakat, terutama anak-
anak, perempuan dan masyara-
katberpenghasilan rendah, me-

mahami pentingnya perenca-
naan keuangan dan perlind-

“Kami berkomitmen untuk
terus mendampingi seluruh
masyarakat Indonesia di setiap
tahapan hidup mereka, dalam
kondisi apa pun, agar mereka
dapat hidup lebih sehat dan se-
jahtera, dankelak mendapatkan
yang terbaik dalam kehidupan-
nya,” pungkasnya. (jpg)
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Manulife Indonesia Hadirkan MiAssurance
Protection Plan

By Fisamawati

AdoEmaa

Marketing.co.id - Berita Financial | Manulife Indonesia meluncurkan MiAssurance Protection Plan
(MiAction). Asuransi dwiguna individu ini dirancang untuk melindungi dan mempersiapkan nasabah Indonesia
termasuk bagi generasi muda atau keluarga serta untuk kebutuhan masa depan mereka mengantisipasi
ketidakpastian hidup.

Peluncuran MiAction merupakan perencanaan asuransi terbaru dalam rangkaian produk inovatif yang
diluncurkan oleh Manulife Indonesia untuk melindungi lebih banyak lagi keluarga Indonesia termasuk milenial

Ryan Charland, President Director & CEO
Manulife Indonesia menjelaskan, di masa
pandemi membuat kesadaran yang lebih besar
tentang pentingnya asuransi. Bahkan, menurut
Otoritas Jasa Keuangan (OJK), industri
asuransi jiwa mencatat pendapatan premi
sebesar Rp94,01 triliun pada semester pertama
tahun 2021, naik 18,4% YoY dari Rp79,4 triliun
pada tahun sebelumnya.

"Kami melihat minat yang tinggi terhadap solusi
asuransi maupun perencanaan pensiun yang
penuh inovasi. Tujuan di balik MiAction adalah
untuk memberikan ketenangan pikiran bagi
nasabah dalam mengejar tujuan keuangan
mereka — baik untuk hari ini maupun di masa
depan,” ujar Ryan.

Setahun sejak wabah Covid-19 dimulai, dia
melanjutkan, masyarakat Indonesia kini
semakin aktif dalam mengelola kesehatan diri
dan keuangannya. Mereka juga menjadi lebih
tertarik pada perlindungan asuransi dan
perencanaan pensiun, karena mereka bersiap
menghadapi dampak jangka panjang dari
pandemi.

Pada Manulife Asia Care Survey, yang dirilis
awal tahun ini, hampir semua responden (98%)
di Indonesia menyatakan mereka telah
mengambil langkah untuk mengelola kesehatan
dan keuangan di tengah situasi pandemi.
Bahkan, 43% responden Indenesia menyatakan
telah berinisiatif mencari informasi seputar
produk dan layanan asuransi dalam rangka merespons pandemi, angka ini jauh lebih tinggi dibandingkan
angka rata-rata responden dari negara-negara lain (32%)

Kevin Kwon, Director & General Agency Manager Manulife Indonesia menambahkan, banyak keluarga yang
kehilangan pendapatan karena pandemi. Tingkat inflasi tahunan rata-ratanya dalam kurun waktu 10 tahun
terakhir adalah sebesar 4,23% berdasarkan data BPS 2020. Inflasi akan menggerus simpanan dana tunai di
masa depan

“MiAction hadir sebagai solusi perlindungan terjangkau mulai dari Rp.500.000 serta dilengkapi dengan
manfaat pembayaran tunai tahunan yang dibayarkan setiap tahun selama 15 tahun. Karena itu, perlindungan
ini sangat simpel dan mudah dipahami,” ujar Kevin.

Adapun premi yang dibayarkan bersifat fleksibel sesuai dengan kebutuhan nasabah, yakni dengan pilihan
periode pembayaran premi sekaligus, tiga tahun, atau lima tahun. Dengan demikian, nasabah memiliki
keleluasaan untuk memilih dan mengatur keuangannya serta menikmati perlindungan hingga 20 tahun
kedepan
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MiAction, Produk Andalan Baru dari Manulife Indonesia

JAKARTA - Di tengah kondisi
vang masih penuh ketidakpastian
seiring risiko Covid-19 varian baru
dan ekonomi yang berangsur mem-
baik, asuransi menjadi pilihan untuk
memberikan perlindungan atas
risiko keuangan vang disebabkan
kondisi ketidakpastian terscbut.

Untuk itu, PT Asuransi Jiwa Manulife
Indonesia (Manulife Indonesia) merilis
produk asuransi endowment atau
dwi guna yang dinamai MiAssurance
Protection Plan (MiAction) ditujulan
untuk masyarakat Indonesia juga me-
nyasar kalangan muda vang membu-
tuhkan perlindungan masa depan.

Director and General Manager
Agency Manulife Indonesia Kevin
Kwon mengatakan, kebutuhan asur-
ansi selama pandemi menunjukkan
angka peningkatan, hal ini berdasar-

kan Manulife Asia Care Survey vang
dilakukan di kawasan Asia. Survei
tersebut menunjukkan keinginan
masyarakat untuk mengelola kesehat-
an dan keuangan mencapai 98%, dan
sebanyalk 43% responden Indonesia
menyatakan mencari informasi
seputar produk asuransi dan layanan
asuransi. “Hal ini sangat penting,
walau Indonesia negara terbesar ke
di dunia, tapi penetrasi asuransi masih
sangat rendah,” tutur Kevin dalam
konferensi pers di Jakarta (8/11).

Situasi pandemi juga mendorong
perusahaan asuransi melakukan digi-
talisasi untuk mempermudah penet-
rasi asuransi kepada masyarakat.
“Diharapkan pasitive tone ini tetap
berlangsung meski Covid-19 sudah
mereda,” tuturnya.

Produk MiAction, merupakan

produk yang simple untulk men-
dorong peningkatan penetrasi
asuransi dengan menyasar kalangan
yang lebih muda dan bisa menjang-
kau sebanyak mungkin keluarga di
Indonesia. “Persiapan membangun
keuangan yang baik harus dimulai
sejak muda,” tambah Kevin.
Sementara itu, Director and Chief
of Product and Inforce Manage-
ment Manulife Indonesia Hans De
‘Waal menjelaskan, alasan Manulife
Indonesia merilis produk asuransi
dwiguna karena adanya kebutuhan
masyarakat. “Sejak dulu Manulife
Indonesia selalu menjaga keseimba-
ngan untuk produk, dan Iebih fokus
kepada pelanggan dan kebutuhan
pelanggan. Kondisi sekarang banyak
pelanggan ingin mendapatkan
sesuatu vang pasti,” jelas dia.

Hans menjelaskan, MiAction memk-
liki dua manfaat untuk pemegang polis
{tertanggung), vakni manfaat hidup
dan manfaat meninggal dunia. Untuk
manfaat hidup, setelah pembayaran
premi tahun ke enam, tertanggung
akan menerima manfaat tunai senilai
15% sefiap tahun hingga masa pertang-
gungan berakhir, yakni sampai 20 ta-
hun pertanggungan. Jika hingga akhir
kontrak tidak terjadi risilo meninggal,
tertanggung mendapatkan manfaat
uang pertanggungan 100%. Sementara
jika tertanggung meninggal dunia,
dia akan mendapatkan pengembalian
dana sebesar 110%. “Jika ingin meng-
optimalkan manfaat pertanggungan
bisa menambahlkan riders (asuransi
tambahan) pada produk MiAction
sehingga bisa memperoleh manfaat
hingga 675%,” tambahnya. (id)
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KONTAN/Carolus Agus Waluyo
Kiri ke kanan: Director & General Agency Manager Manulife Indonesia Kevin Kwon, Director & Chief of Product Manulife
Indonesia Hans de Waal, dan Head of Product Management Manulife Indonesia Richard Sondakh berbincang usai
peluncuran MiAssurance Protection Plan (MiAction) di Jakarta, Senin (8/11). PT Asuransi liwa Manulife Indonesia
(Manulife Indonesia) merilis produk asuransi endowment atau dwiguna bernama MiAssurance Protection Plan (MiAction).
Selain menyasar segmen masyarakat Indonesia secara keseluruhan, produk ini menyasar kalangan muda yang
membutuhkan perlindungan masa depan.
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IFG Beli 10 Persen Saham Asuransi Jasindo di
Mandiri InHealth

+ fokurs

Pisnis eom

Indonesia Financial Group

\ionesia PN G1oup (76

Bisnis.com, JAKARIA ~ BUMN Holding Perasuransian dan Penjaminan, indonosia | inancial
p (IFG) dan PT Asuransi Jasa Indonesia (Jasindo) menaneatangan perarjian jual beii
3ANGM bersyarat {CoNonal Salcs and PUTEKaSe GTEeMentCSPA) UNa MEmpErkuat posisi
holding di pasar asurans:

Upays ini dwjudkan melalul pembelian 10 parsen ssham PT Asurnsi Jiwa IntHealtn
Indongsia (Mandin InHeaith) milk Jasinde aloh IF G

Diraklisr Utarma IG5, Robertus Bililea mengalakan, permbelian saham Mandii InHeath
merupakan upaya serius IFG dalam menata fokus bisnis anek perusshaan, khususnya
Jasindo, yang semakin memperkuat fokiss brsrisnya di seklor asurans| umuen. Di sisi fain, hal
i ssjalan dengan strategi 1FG sebagai hakding untuk memperisas dan mempriuat parofoii
proteksi of pasar asuransi kesehatan

Baca Juga : Pangualan Anak Usaha, IFG Sepakat Simpan Dana Kalolaan di Bank
BUMN Rp0 Triliun

Hari ini menandai sebuah torobosan dari IFG untuk memporkuat posisi holding dalam nal
ayanan profeis!, KNUSUSTYa Bsurans! kesshatan. Karmi maliat protekes madEiu asurans
kesehatan merupakan hal yang paling relevan dengan situasi saat ini, d mana aspek
kosehaten menjadi priontas utama di lengah masa pander,” ujar Robertus 1
eriulisnya, Senin (8/11/2021)

kelerangan

Kisim Mudsh

e R [i?epal

—

Asuransi Mobil
Dijamin Terhemat

Wenurutnya, melalui keria sama dengan kiendir InHealth akan fercipta peluang besar lainnya
UNtUK MSianjutkan pOMUMDbUNAN PASar asuranst INAoNEEIa dengan Lata kelola perusahaan
vang baik dan penuh integridas. Prinsip ini selaras dengan peran IFG dalam indusin keuangan
Indonesia guna menciptakan produk dan jasa layanan yang inovati, cemmat, tepat, dan
bermantiaat bag masyarakel

Direktur Bisnis IFS, Pantro Siltonga bahwa pembelian 1
Mandiri InHealth merupakan langian awal dan progrosit yang phaknya lakukan untuk ke
depannya biss membangun kerja sema yang lebih et

Baca Juga : Operasional IFG Life Bakal Lebih Efisien dari Jiwasraya

“Keja sama i tentunye mernupeken kennliaan stialagis of mana Mandi InHealth mediiki
kompetensi dalam hal jaringan fasiftes kesehatan yang luss, hingga kemampusn third party
administrator (1PA). Somentara IF G memilii keunggulan dalam fanngan distnousi, baik unluk
karporat maupun ritel,” utur Paniro

Asuransi Mobil
Dijamin Terhemat
A st

10
Rp19s2500RNUN T

lifepal

Sementara itu, P Direktur Jasindo, Linggarsan S bak
pembelian saham Mandin inHoalth yang dimilki Jasingo oleh IF 6.

“Weputusan i) segalan dengan upaya Jasindo untuk menaruh fokus lsbih besar pada i bisns
yang kami jalankan sebagal perusanaan SUrAns] Umum. Secara berkesinambungan, kami
uga melzkukan review portofolio dan inovasi produk serta layanan, temasuk penermpatan
nvestesi yang prident demi memparkuat fundamental Jasinda ke depannya ” kata
Linggarsari

Adapein, selama hampi 3 dekade beroperasi, Mandiri InHeallh lerbukld mermiliki beragan
keunggulen, baik dar aspek komersial maupun finansial Kerja samea ini akan memperkuct
portotolio ol lini bisnis asuransi kesehatan IF G yang akan djalankan ofoh IF G Life sebaga:
ik pernsahann
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Perkuat bisnis, IFG beli 10% saham Jasindo di
InHealth.

Reparter- Adrianus Octaviano | Editor: Tendi Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. BUMN Holding Perasuransian dan Penjaminan,
Indonesia Financial Group (IFG) dan PT Asuransi Jasa Indonesia (Jasindo) T
menandatangani perjanjian jual beli ssham bersyarat (CSPA) guna =
memperkuat posisi kolding di pasar asuransi. Upaya ini diwujudkan melalui
pembelian 10% saham PT Asuransi Jiwa InHealth Indonesia (Mandiri

InHealth) milik Jasindo

Direktur Utama IFG, Robertus Billitea bilang pembelian saham Mandiri

InHealth merupakan upaya IFG dalam menata fokus bisnis anak

perusahaan, khususnya Jasindo, yang semakin memperkual fokus
IE bisnisnya di sektor asuransi umum. Di sisi lain, hal ini sejalan dengan

sirategi IFG sebagai dan portofolio
proteksi di pasar asuransi kesehatan

[

“Hari ini menandal sebuah terobosan dari IFG untuk memperkuat pasisi
holding dalam hal layanan proteksi, khususnya asuransi kesehatan. Kami
melihat proteksi melalui asuransi kesehatan merupakan hal yang paling
relevan dengan situasi saat ini, dimana aspek kesehatan menjadi prioritas
utama di tengah masa pandemi? ujar Robertus dalam keterangan resminya,
Senin (8/11).

Melalui kerjasama dengan Mandiri InHealth, Robertus menilai ada peluang
besar lainnya melalui kolaborasi BUMN yang semakin kokoh untuk
melanjutkan pertumbuhan pasar asuransi Indonesia dengan tata kelola
perusahaan yang baik dan berintegritas.

ncial targetkan transaksi penju 800 miliar

Prinsip ini dinilai selaras dengan peran IFG dalam industri keuangan
Indonesia menciptakan produk dan jasa layanan yang incvatif, cermat,
tepat, dan bermanfaat bagi masyarakat. Direktur Bisnis IFG, Pantro Silitonga
pun menambahkan bahwa pembelian 10% saham Mandiri InHealth
merupakan langkah awal dan progresif yang dilakukan untuk ke depannya
bisa membangun kerjasama yang lebih erat.

“Kerjasama ini tentunya merupakan kemitraan strategis dimana Mandiri
InHealth memiliki kompetensi dalam hal jaringan fasilitas kesehatan yang
luas, hingga kemampuan third party administrator (TPA). Sementara IFG
memiliki keunggulan dalam jaringan distribusi, baik untuk kerporat maupun
ritel” ujar Pantro.

Pada kesempatan yang sama, Pht Direktur Utama Asuransi Jasindo,
Linggarsari Suharse mengatakan bahwa pihaknya menyambut baik
penjualan saham Mandiri InHealth yang dimiliki Jasindo kepada IFG.
Keputusan ini sejalan dengan upaya Jasindo untuk menaruh fokus lebih
besar pada lini bisnis yang kami jalankan sebagai perusahaan asuransi
umum,

“Secara berkesinambungan kami juga melakukan review portofolio dan
inovasi produk serta layanan, termasuk penempatan investasi yang prudent
demi memperkuat fundamental Jasindo ke depannya,” ungkap Linggarsari
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suransi Jiwa InHe-
alth Indonesia
(Mandiri InHeal-
th) dimiliki oleh
PT Asuransi Jasa
Indonesia (Jasin-
do). Jasindo juga tercatat sebagai
anggota folding dari BUMN pera-
suransian di bawah bendera IFG.

Direktur Utama IFG Robertus
Billitea mengatakan pembelian
saham Mandiri InHealth meru-
pakan upaya serius IFG dalam
menata fokus bisnis anak peru-
sahaan, khususnya Jasindo guna
memperkuat layanannya di sektor
asuransi umum.

Selain itu, katanya langkah itu
sejalan dengan strategi IFG sebagai
holding untuk memperluas dan
memperkuat portofolio proteksi
di pasar asuransi kesehatan.

“Kami melihat proteksi melalui
asuransi kesehatan merupakan hal
yang paling relevan dengan situasi
saat ini, di mana aspek kesehatan
menjadi prioritas utama di tengah
masa pandemi,” ujar Robertus
melalui keterangan tertulisnya,
Senin (8/11)

Melalui kerja sama dengan Man-
diri InHealth, dia menuturkan
akan tercipta peluang besar lainnya
untuk melanjutkan pertumbuhan
pasar asuransi Indonesia dengan
tata kelola perusahaan yang baik

Prinsip ini selaras dengan peran
IFG dalam industri keuangan In-
donesia guna menciptakan produk
dan jasa layanan yang muvahf

bagi

| SUNTIK ASURANSI JASA INDONESIA |

IFG GENGGAM 10% SAHAM
MANDIRI INHEALTH

Bisnis, JAKARTA — Holding perusahaan pelat merah di bidang perasuransian dan penjaminan, Indonesia Financial Group,
melakukan pembelian 10% saham PT Asuransi Jiwa InHealth Indonesia. Langkah itu diwujudkan melalui penandatanganan kerja

sama jual beli secara bersyarat.

baik pembelian saham Mandiri
InHealth yang dimiliki Jasindo
oleh IFG.

“Keputusan ini sejalan dengan
upaya Jasindo untuk menaruh
fokus lebih besar pada lini bisnis
yang kami jalankan sebagai per-
usahaan asuransi umum. Secara
berkesinambungan, kami juga

melakukan review portofolio dan
inovasi produk serta layanan, ter-
masuk penempatan investasi yang
prudent demi memperkuat fun-
damental Jasindo ke depannya,”
kata Linggarsari.

Adapun, selama hampir tiga de-
kade beroperasi, Mandiri InHealth
terbukti memiliki beragam keung-
gulan, baik dari aspek komersial
maupun finansial.

Kerja sama ini akan memperkuat
portofolio di lini bisnis asuransi
kesehatan IFG yang akan dijalan-
kan oleh IFG Life sebagai anak
perusahaan.

Dikutip dari laporan keuangan
kuartal I11/2021, Asuransi Jasindo
memiliki ekuitas sebesar Rp2,63

Sementara itu, total aset Jasindo
mencapai Rpl4,4 triliun. Sampai
dengan September 2021, Jasindo
masih mencatat rugi Rp183,73
miliar.

Meski demikian, kerugian ki-
nerja itu lebih kecil dibandingkan
dengan periode September 2020
yang mencapai Rp316,31 miliar.

GANDENG BANK BUMN
Dalam kesempatan sebelumnya,

cermat, tepat, dan b
masyarakat.

Direktur Bisnis IFG Pantro Silito-
nga menambahkan pembelian 10%
saham Mandiri InHealth merupa-
kan langkah awal dan progresif
yang pihaknya lakukan untuk ke
depannya bisa membangun kerja
sama yang lebih erat.

“Kerja sama ini tentunya me-
rupakan kemitraan strategis di
mana Mandiri InHealth memiliki
kompetensi dalam hal jaringan
fasilitas kesehatan yang luas,
hingga kemampuan third party
administrator [TPA]. Sementara
IFG memiliki ke dalam
jaringan distribusi, baik untuk
korporat maupun ritel,” katanya.

Sementara itu, Plt. Direktur Uta-
ma Asuransi Jasindo Linggar-

IFG melakukan kolaborasi dengan
Himpunan Bank Milik Negara
(Himbara) terkait dengan transaksi
dana.
Inisiatif tersebut merupakan
satu strategi untuk memperkual
keuangan anak perusah.

Denis R. Mellanova
denis.meilanova@bisnis.com

Kami melihat
proteksi melalui
asuransi kesehatan
merupakan hal
yang paling relevan
dengan situasi saat
ini, di mana aspek
kesehatan menjadi
prioritas utama

di tengah masa
pandemi.

bank pelat merah sesuai dengan
jadwal pemenuhan kewajiban
korporasi (schedule of liabilities).

Menurut Robertus Billitea,
langkah kolaborasi IFG dengan
perbankan, khususnya Himbara
akan memberikan manfaat positif
antara lain peningkatan tata kel(}

ader di industri asuransi dan
akan terus memperkuat positi-
oning melalui aplikasi one stop
shopping concept.

Sementara itu, Wakil Menteri
BUMN II Kartika Wirjoatmodjo
menuturkan kementerian akan
mendukung penuh kolaborasi

e & T

la, hubungan bisnis, of
return, dan efisiensi biaya dari
penempatan dana.

Kolaborasi itu akan memberi-
kan informasi yang komprehensif
dalam rangka melakukan penga-
wasan dan evaluasi Lerhzdap kebi-
jakan k anakp

per-
usahaan milik negara.

“Kerja sama antara IFG seba-
gai holding BUMN dengan em-
pat Bank Himbara memberikan
manfaat positif untuk semua
pihak. Dengan kolaborasi ini,
dit

yang ditempatkan di perhankan

dalam kerangka penguatan dan

keberlanjutan tata kelola secara
jangka panjang.

“Kolaborasi dengan industri
ini m

kan dapat menjadi pin-

tu gerbang terlaksananya kerja

sama lainnya, baik untuk IFG

dan Himbara maupun dengan
BUMN lainnya,” ujarnya.

Terkait dengan kolaborasi di

satu terobosan dan percepatan
konsolidasi keuangan IFG,” kata
Robertus.

Hal ini adalah langkah awal
kolaborasi positif IFG dengan in-
dustri perbankan dalam rangka
meningkatkan ekosistem industri
keuangan nasional yang sehat.

Ke depan, IFG akan terus me-
lanjutkan kolaborasi dengan mitra
perbankan lainnya sebagai bagian
dari upaya untuk terus mening-
katkan upaya penguatan industri
keuangan nasional.

Robertus memaparkan IFG dalam
implementasi kebijakan keuangan
dan investasinya berlandaskan
pada tiga pilar utama, yaitu pru-
dent, power, dan progress.

Pilar prudent merupakan pene-
rapan prinsip kehati-hatian dalam
pengelolaan portofolio.

Pilar power merupakan terje-
mahan dari maksud dan tujuan
pendman ha!ding lmtuk mmmg

aan
yang tergabung dalam holding perusahaan dengan mitra usaha
tersebut. untuk mencapai efisiensi dan

Melalui kolaborasi ini, IFG efektivitas pengelolaan usaha.

rencananya akan menem-
patkan 20%—30% dari
total dana pengelolaan
sebesar Rp60

triliun di

bank-

IFG

Kemudlan pilar progress
maknai untuk memas-

tikan pDSiSl IFG se-
bagai pemimpin

pasar atau

market

Indonesia Financial Group (IFG), BUMN halding

IFG, PT
Asuransi Kredit Indonesia atau
Askrindo menjalin kerja sama
strategis dengan PT Dijelas Tan-
datangan Bersama (TékenAja!)
yang merupakan perusahaan joint
venture bersama GDP Venture
dalam menerapkan solusi tanda
tangan digital.

Kolahorasi yang dilakukan ini
akan digunakan untuk penerbitan
polis asuransi untuk calon nasabah.
Kerja sama layanan tanda tangan
elektronik ini telah dimulai sejak
Mei 2021 dan diresmikan pada
26 Oktober 2021.

Alwin Jabarti Kiemas, Direktur
Utama TékenAja!, menuturkan
dengan hadirnya tanda tangan
digital TékenAja! pada layanan
asuransi Askrindo, calon nasabah
diharapkan mendapatkan penga-
laman asuransi yang lebih praktis
dan menyenangkan.

Liston Simanjuntak, Plt. Dir-
ektur Utama Askrindo, menilai
kolaborasi itu akan meningkatkan
layanan digital dan keamanan
untuk memberikan kenyamanan
kepadﬂ para pengguna layanan.

dengan terus berkem—
bangnya kebutuhan dan
masyarakat yang semakin melek
terhadap digital, dan Askrindo
terus berinovasi serta menjalin
kolaborasi dengan mitra strategis,”
kata Liston.

Saat ini IFG memiliki 10 anak
perusahaan di bidang perasuran-

sian dan penjaminan, terma-
suk investasi. (stefanus Arier

perasuransian dan penjaminan, mencatat

sari Suharso menyambut kinerja positif hingga semester 1/2021.

setia) @

Laba tahun berjalan Laba sebagian besar Nilai ekuitas IFG Rasio likuiditas perusahaan

konsolidasi sebesar Rp1,8 dikontribusikan dari melampaui target yakni (rasio lancar) per Juni 2021
triliun atau setara dengan o l pertumbuhan laba anak senilai Rp43,13 triliun & berada dalam keadaan
180% dari target Rencana ‘s perusahaan asuransi atau 2% lebih tinggi b, sehat sebesar 1,76 kali atau

Kerja dan Anggaran Perusa-
haan (RKAP) semester
1/2021 sebesar Rpf triliun.

dan penjaminan dengan
rata-rata kenaikan
mencapai 55%.

dari target di RKAP
Semester /2021 yang
sebesar Rp42,17 triliun.

27% lebih baik dari target
RKAP semester /2021
yang sebesar 1,38 kali.

Bisnis/Petricia Cahya Pratim
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IFG Beli 10% Saham
Jasindo di InHealth

JAKARTA - BUMN Holding Per-
asuransian dan Penjaminan, Indo-
nesia Financial Group (IFG) dan PT
Asuransi Jasa Indonesia (Jasinda)
menandatangani Perjanjian Jual
Beli Saham Bersyarat (Conditional
Sales and Purchase Agreement/
CSPA) guna memperkuat posisi
holding di pasar asuransi. Upaya ini
diwujudkan melalui pembelian 10%
saham FT Asuransi Jiwa InHealth
¥ Indonesia (Mandiri InHealth) milik

A Jasindo oleh IFG.
Direldur Utama IFG Robertus Bil-
‘ 4 litea menjelaskan, pembelian saham
Robertus Billitea Mandiri InHealth merupakan upaya
serius [FG dalam menata folous bisnis
anak perusahaan, khususnya Jasindo,
yang semakin memperkuat folous bisnisnya di seldor asuransi umum. Di
sisi lain, hal ini sejalan dengan strategi [FG sebagal holding untuk menmper-
Tuas dan memperkuat portofolio proteksi di pasar asuransi kesehatan.

“Hari ini menandai sebuah terobosan dari IFG untuk memperkuat
posisi holding dalam hal layanan proteksi, khususnya asuransi ke-
schatan. Kami melihat proteksi melalui asuransi kesehatan merupa-
kan hal vang paling relevan dengan situasi saat ini, di mana aspek
kesehatan menjadi prioritas utama di tengah masa pandemi,” jelas
Robertus dalam siaran pers, Senin (8/11).

Melalui kerja sama dengan Mandiri InHealth, akan tercipta peluang
besar lainnya melalui kolaborasi BUMN vang semakin kokoh untuk me-
lanjutkan pertumbuhan pasar asuransi Indonesia dengan tata kelola per-
usahaan vang baik dan penuh integritas. Prinsip ini selaras dengan peran
IFG dalam industri keuangan Indonesia guna menciptakan produk dan
jasa layanan vang inovatif, cermat, tepat, dan bermanfaat bagi masyarakat.

Direktur Bisnis IFG Pantro Silitonga menambahkan, pembelian
10% saham Mandiri InHealth merupakan langkah awal dan progresif
vang kami lakukan untuk ke depan bisa mambangun kerja sama
vang lebih erat. Kerja sama ini merupakan kemitraan strategis di
mana Mandiri InHealth memiliki kompetensi dalam hal jaringan
fasilitas kesehatan vang luas, hingga kemampuan thivd party admin-
istrator (TPA). “Sementara IFG memiliki keunggulan dalam jaringan
distribusi, baik untuk korporat maupun ritel,” jelas dia.

Pada kesempatan itu, PIt Direktur Utama Asuransi Jasindo Ling-
garsari Suharso menyvambut baik penjualan saham Mandiri InHealth
yang dimiliki Jasindo kepada IFG. Keputusan ini sejalan dengan
upaya Jasindo untuk menaruh fokus lebih besar pada lini bisnis yang
kami jalankan sebagai perusahaan asuransi umum. “Secara berke-
sinambungan kami juga melakukan review portofolio dan inovasi
produk serta layanan, termasuk penempatan investasi yang prudent
demi memperkuat fundamental Jasindo ke depan,” jelas dia. (th)
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0JK jatuhkan sanksi pembatasan kegiatan usaha
WanaArtha Life

] ]oin]s | o ]

N TAN B AN

Reportar- Adrlanus Octaviano | Editor Wahyu T Rahmawati

KONTAN.COLID - JAKARTA. Oloritas Jasa Keuangan (0JK) telah
menjatuhkan sanksi permbatasan kegiztan usaha pada PT Asuransi Jiva
Adisarana Wanaartha {(WanaArtha Life). Sanksi dengan nomor S-
333/NB.2/2021 diberikan pada tanggal 27 Oktober 2021

Adapun, wanaartha Life mendapat sanksi karena dinilai tidak mermenuhi

DOMARET] 5ciumiah ketentuan di bidang perasuransian. Beberapa ketentuan tersebut
KINI antara lain tidak memenuhi ketentuan Rasio Pencapaian Solvabilitas

HADIRDI | minimum sebesar 100% dan ketentuan ekuitas minimum sebesar Rp 100

GrabMart miier

DISKON Eb Tl
® 25% =

lifepal cox sexamanc suca
Selain itu, perusahaan juga dinilai melanggar ketentuan Pasal 25 ayat (1)
Peraturan Otoritas Jasa Keuangan Nomor 71/POJK.05/201% tentang
Kesehatan Keuangan Asuransi dan j 1
yang mengatur bahwa asel yang diperkenankan dalam bentuk investa
ditambah aset yang diperkenankan dalam bentuk bukan investasi berupa
kas dan bank paling sedikit sebesar jumlah cadangan teknis retensi sendii,
ditambah liabilitas pembayaran kiaim retensi sendiri, dan liabilitas lain
kepada pemegang polis atau tertanggung

Baca Juga: Kemun

“Dengan dikenakannya Sanksi Pembatasan Kegiatan Usaha, PT Asuransi
Jiwa Adisarana Wanaartha dilarang melakukan pemasaran dan penerimaan
premi perlanggungan/ produksi baru atas produk asuransi yang
mengandung unsur tzbungan dan/stau investasi, baik atas produk
tradisional maupun Produk Asuransi Yang Diksitkan Dengan Investasi
(PAYDI) sejak tanggal 27 Oktober 2021 sampai dengan diatasinya penyebab
dikenakannya Sanksi Pembatasan Kegiatan Usaha,” ujar Deputi Komisioner
Pengawas IKNB 11, Moch. Ihsanuddin dikulip dari keterangan resmi, Senin
®17).

Asal tahu saja, sanksi PKU ditetapkan setelah pemberian sanksi peringatan
ketiga atas pelanggaran yang dilakukan tethadap Peraturan 0K tidak dapat
dipenuhi oleh Manajemen PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha

“Pembatasan tersebut dapat eksposur kewajiban
kepada pemegang polis baru dan PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha
dapat fokus pada penyelesaian permasalahan yang ada saat ini.” imbuh
thsanuddin

Baca Juga

Wai

K pun telsh meminta Manajemen untuk melakukan corrective action dan
mengambil langkah langkah strategis termasuk menyusun rencana
penyehatan keuangan serta merminia Pemegang Saham

gendali untuk ggung jawab
permasalahan PT Asuransi Jiwa Adisarana Wenasrtha dengan memberikan
dukungan sumber dana dari penambahan modal dan/atau sumber lain yang
sah

“Namun demi

an, Manajemen dan Pengendali PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaartha belum dapat mengatasi permasalahan kesehatan keuangan
yang dihadapi sampai dengan berakhirnya jangka waktu yang diberikan,”
ujar thsanuddin,

Ke depan, OJK akan terus memantau upaya penyehalan PT Asuransi Jiwa
Adisarsna Wanaarths agar dspat mengatasi permasalahan kesehatan
keuangan dan menyelesaikan kewajibannya terhadap pemegang polis.
Sementara, PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha juga diminta untuk
membuka komunikasi yang seluas luasnya kepada pemegang polis.
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JAKARTA, KOMPAS.com - Otoritas Jasa Keuangan (0JK) telah menjatuhkan
sanksi pembatasan kegiatan usaha pada PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaartha (WanaArtha Life). Sanksi dengan nomor S-333/NB 2/2021
diberikan pada tanggal 27 Oktober 2021

Adapun, Wanahrtha Life mendapat sanksi karena dinilal tidak memenuhi
sejumliah ketentuan di bidang perasuransian. Beberapa ketentuan tersebut
antara lain tidak ketentuan Rasio p: minimum
sebesar 100 persen dan ketentuan ekuitas minimum sebesar Rp 100 miliar.

Selain itu, perusahaan juga dinilai melanggar ketentuan Pasal 25 ayat (1)
Peraturan Otoritas Jasa Keuangan Nomor 71/POJK 05/2016 tentang

Keuangan F AsuransidanF Reasuransi, yang
mengatur bahwa aset yang diperkenankan dalam bentuk investasi ditambah
aset yang diperkenankan dalam bentuk bukan investasi berupa kas dan bank
paling sedikit sebesar Jumiah cadangan teknis retensi sendir, ditambah
liabilitas pembayaran klaim retensi sendiri, dan liabilitas lain kepada pemegang
polis atau tertanggung.

Baca juga: CIMB Niaga Mencatat 96 Persen Transaksi Nasabah Dilakukan
lewat Kanal Digital

“Dengan dikenakannya Sanksi Pembatasan Kegiatan Usaha, PT Asuransi Jiwa
Adisarana Wanaartha dilarang melakukan pemasaran dan penerimaan premi
pertanggungan/produksi baru atas produk asuransi yang mengandung unsur
‘tabungan dan/atau investasi, baik atas produk tradisional maupun Produk
Asuransi Yang Dikaitkan Dengan Investasi (PAYDI) sejak tanggal 27 Oktober
2021 sampai dengan diatasinya penyebab dikenakannya Sanksi Pembatasan
Kegiatan Usaha," ujar Depuli Komisioner Pengawas IKNB |1, Moch. Ihsanuddin
dikutip dari keterangan resmi, Senin (8/11/2021)

Asal tahu saja, sanksi PKU ditetapkan setelah pemberian sanksi peringatan
ketiga atas pelanggaran yang dilakukan terhadap Peraturan DJK tidak dapat
dipenuhi oleh Manajemen PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha,

“Pembatasan tersebut dinarapkan oapat mengurangi eksposur kewajiban
kepada pemegang pelis baru dan PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha
dapat fokus pada penyelesaian permasalahan yang ada saat ini” imbuh
Ihsanuddin.

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight i email kamu
Daftarkan email

Baca juga: Pemerintah Kembali Perpanjang PPKM di Luar Jawa Bali Sampai
20 November 2021

OJK pun telah meminta Manajemen untuk melakukan corrective action dan
mengambil langkah-langkah strategis termasuk menyusun rencana
penyenatan Keuangan serta meminta Pemegang Saham

F ngendali untuk jawab

permasalahan PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha dengan memberikan
dukungan sumber dana dari penambanhan modal dan/atau sumber ain yang
sah.

“Namun demikian, Manajemen dan Pengendali PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaariha belum dapat mengatasi permasalahan kesehatan keuangan yang
dihadapi sampai dengan berakhirnya jangka walktu yang diberikan” ujar
Insanuddin

Ke depan, OJK akan terus memantau upaya penyehatan PT Asuransi Jiwa
Adisarana Wanaartha agar dapat mengatasi permasalahan kesehatan

keuangan dan it j terhadap poiis.
Sementara, PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha juga diminta untuk
membuka ikasi yang seluas-i kepada polis. (Reporter:

Adrianus Octaviano | Editor: Wahyu T.Rahmawati)
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Jakarta, CNBC Indonesia - Otoritss Jasa Keuangan (OJK) ~
membarian sanksi pembatasan kegiatan usana temadap PT Asuranst
Jiwa Adisarana Wanaartha (Wanaartha Life).

©JK meniai, Wanaartha Life telah metanggar sejumiah ketentuan di
bidang perasuransian. Sanks: PKU driotapkan maialt surat OJK nomor
S-333INB. 22021 tanggal 27 Oklobar 2021 selalan pembenian sanksi
peningatén kaliga alas pelanggaran yang lskuikan larhadap Peraturen
OJK lidak dapal dipenuty olsh Manajemen PT Asuansi Jiva Adisaiana
Wanaartha.

"PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha dinilai melanggar ketentuan
mengenal kesehatan keuangan perusahaan asuransi berupa
pemenuhan rasio pancapaian solvabiltas, rasio kecukupan invostasi
dan jumiah ekuftas mnmum, kata Daput Komisionsr Pangawas IKND
1, Moch Ihsanuddin, dalam pengumumannye, dikutip Sanin (3/11/2021).

Ihsanuddin menambakan, sehubungan dengan sanksi PKU ini, PT
Asurans: Jiwa Adisarana Wanaartha dilarang melakukan kegiatan
pemasaran dan pencrimasn premi peranggungan‘aroduksi bar atas

produk asuransi maupun syariah yang unsur
tabungan dan investasi se|ak tanggal 27 Oktober 2021 sampal dengan

penyebab sank: kegiatan
usaha ini

"Pembatasan tersebut diharapkan dapat mengurang] eksposur
kewajiban kepada pemegang polis baru dan PT Asuransi Jiwa
Adisarana Wanaartha dapat fokus pada penyelesaian permasalshan
yang ada saat in,” ungkapnya.

Baca: Wanaartha Menang Lawan Kejagung, Inl Kronologl

Lengkapnyal

OJK juga lelah mamints mansjemen unluk melskukan consclive ackon
dan mengambil lanakah-iangkah strateqis termeastk menyusun rencana
penyehatan keuangan

Selain itu. regulater uga telah meminta pemegang saham pengendali

Wanaartha Lifo uniuk Jawab
dengan mambenkan dukungan sumber dana dar panambahan modal
dansatau sumber lan yang sah

Namun demikian, manajemen dan pengendali Wanaartha Life belum
dapat mengatasi permasalahan kesehatan keuangan yana dinadapi
sampai dengan berakhimya jangka waktu yang diberikan.

OJK, kata Ichsanuddin, tefus memantau upaya penyeh:

120 agar

Wenagrihe Lile dapal mengalasi parmesalahin kesehalan keuangéan

dan menyelesakan kewailtannya lerhadap pemegeng polis

"PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha jugs diminta unfuk membuka
komunikasi yang seluas-luasnya kepada pemegang polis,” imbuhnya

Sebelumnya, Pengadiian Nagen (FN) Jakarla Pusat mengablikan
pemchonan keberalan lerkail pemblokiran rskening sfek milk
Wenaarthe Life senila Rp 2,4 i

n

Keputusan ini dibacakan majelis hakim dalam sidang yang digelar pada
Senin, 11 Oktober 2021

“Putusannya, pertama, bahwa keberatan kita dilerima sepenuhinya

Hakim menyalakan bl lerbuki uang yang masuk ke rakani

edtalah millk Waneartha dan kita adalah pihek kaberalan yang beritikacd
baik Pembiokiran itu fidak seh,” kata Junver Girsang, Kuasa Hukum
Wanasriha, sast dihubungi CNBG Indonesis. Rabu (14/10/2021),

Juniver berharap dengan adanya putusan itu Kejaksaan Agung
(Keragung) ticak mongajukan kasasi, sehingga rokaning efek milk
26,000 nasabah Wanaartha bisa kemball dibuka karana bdak terkait

dengan kesus korupsi PT Asurans: Jwastaya (Persaro)
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JAKARTA - Otoritas Jasa Keuangan (0JK) memberikan sanksi berupa
pembatasan kegiatan usaha (PKU) kepada PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaartha karena telah melanggar sejumiah ketentuan asuransi

PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha dinial melanggar ketentuan
mengenai kesehatan keuangan perusahaan asuransi berupa pemenuhan
rasio pencapaian solvabiltas, rasio kecukupan investasi, dan jumian ekuitas
minimurn

Pertama, perusanaan tidak memenuhi rasio pencapaian solvabilitas minimum
sebesar 100 persen. Perusahaan melanggar ketentuan Pasal 3 ayat (1)
Peraturan Otoritas Jasa Keuangan Nomor 74/POJK 05/2016 tentang
Kesehatan Keuangan Asuransi dan h:

yang mengatur bahwa perusahaan setiap saat wajib memenuhi tingkat
solvablitas paling rencah 100 persen dar modal minimum berbasis risiko.

Baca juga: Waiib Tahu, Ini Daftar 104 Pinjol Resmi Terbaru dari OJK

Asuransl Mobi Terhemat .
Bandingkan Brand
Harga Promi
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Kedua, perusahaan melanggar ketentuan Pasal 25 ayat (1) POJK Nomor
71/POJK 05/2016 tentang Kesehatan Keuangan Perusanaan Asuransi dan
Perusanaan Reasuransi yang mengatur banwa aset yang diperkenankan
dalam bentuk i tasi ditambah aset yang dalam bentuk
bukan investasi berupa kas dan bank paiing sedlkit sebesar jumiah cadangan
teknis retensi sendiri, ditambah liabilitas pembayaran kiaim retensi sendiri
dan liabilitas lain kepada pemegang polis atau tertanggung.

Ketiga, perusahaan juga tidak memenuhi ketentuan ekuitas minimum
sebesar Rp100 miliar. Hal ini melanggar ketentuan Pasal 33 huruf a POJK
Nomor 71/POJK 05/2016 tentang Kesehatan Keuangan Perusahaan
Asurans| dan Perusahaan Reasuransi.

Deputi Komisioner Pengawas IKNB Il Moch. Ihsanuddin mengatakan, sanksi
PKU ditetapkan mefalul surat OJK nomor S-333iNB.2/2021 tanggal 27
Okiober 2021 sefelah pemberian sanks! peringatan ketiga atas pelanggaran
yang dilakukan terhadap Peraturan OJK tidak dapat dipenuhi oleh
manajemen PT Asuransi Jiwa Adisarana \Wanaartha.

“Dengan dikenakannya sanksi PKU, PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha
dilarang melakukan dan premi atau
produksi baru atas produk asurans| yang mengandung unsur tabungan
dan/atau investasl, baik atas produk tradisional maupun produk asuransi
yang dikaitkan dengan investas! (PAYDI) sejak tanggal 27 Oklober 2021
sampal dengan diatasinya penyebab dikenakannya sanksi PKU. Di samping
tu, p tetap wajib Kewajiban-kewajiban yang jatuh
tempo." ujar Ihsanuddin dalam pengumumannya di Jakarta, Senin
(8/11/2021).




Pembatasan tersebut diharapkan dapat mengurangi eksposur kewajiban
kepada pemegang polis baru dan PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha
dapat fokus pada penyelesaian permasalahan yang ada saat ini

Oleh karena, PT Asuransi Jiwa Adisarana Wanaartha tidak memenuhi
ketentuan kesehatan keuangan yang dipersyaratkan dan menghadapi
tekanan likuiditas dalam rangka memenuhi kewajiban kepada pemegang
polis, OJK telah meminta manajemen untuk melakukan corrective action dan
mengambil langkah-langkah strategis termasuk menyusun rencana
penyehatan keuangan.

OJK juga telah meminta pemegang saham pengendali/pengendali untuk
bertanggung jawab menyelesalkan permasalahan PT Asuransi Jiwa
Adisarana Wanaartha dengan memberikan dukungan sumber dana dari
penambahan modal atau sumber lain yang sah

"Namun demikian, manajemen dan pengendali PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaartha belum dapat mengatasi permasalahan kesehatan keuangan yang
dihadapi sampai dengan berakhirnya jangka waktu yang diberikan,” kata
Insanuddin

OJK terus memantau upaya penyehatan PT Asuransi Jiwa Adisarana
Wanaartha agar dapat mengatasi permasalahan kesehatan keuangan dan
menyelesaikan kewajibannya terhadap pemegang polis. PT Asuransi Jiwa
Adisarana \Wanaartha juga diminta untuk membuka komunikasi yang seluas-
luasnya kepada pemegang polis

Lihat Juga: 124 Peserta Unjuk Kemampuan dalam IDX Channel Golf Tournament
2021
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